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Sobald mittelstandische Unternehmen sich mit dem Thema Finanzierung einer
neuen Maschine, eines Fahrzeuges, der IT etc. beschaftigen, kommt bei vielen

die Frage auf, wie das Investitionsgut finanziert werden soll.

Steht eine Investition an, so wird schnell  die Aktivierung des Wirtschaftsgutes. Ent- werden. Der Fahrzeugbereich macht mit erzdhltin Deutschland als wichtiger Motor
das Ubliche veranlasst. An dieser Stelle scheidet sich der Unternehmer fiir Leasing,  ca. 69 %den grofiten Teil bei den Leasing- fiir die Investitionsgtiterfinanzierung.

lohnt es sich fiir den Unternehmer fallen in der Gewinn- und Verlustrechnung finanzierungen aus.In diesemwurden 2017  Vereinfacht gesagt bedeutet Leasing (aus
jedoch, zweimal hinzuschauen, welche lediglich Mietaufwendungen an. Laut dem ca.24,1%aller Investitionenin Deutschland ~ dem Englischen fiir,,mieten”), dass Sie als
Finanzierungsform er wihlt. Leasing Bundesverband Deutscher Leasing- Uiber Leasing finanziert (Quelle BDL) und Fortsetzung auf Seite 2.

oder Kredit oder vielleicht beide Formen  Unternehmen eV. wurden in Deutschland
jenach Investition? Im Zweifel hilft der 2017 ca. 67 Mrd. Euro verleast und ca.

Steuerberater bei der Entscheidung. 1,8 Mio. neue Leasingvertrdge abgeschlossen. M ART E N S & P R AH L G Lo B AL

LEASING: MEHR FLEXIBILITAT, Davon entfallen ca. 58,5 Mrd. Euro auf

MEHR LIQUIDITAT klassische Leasingvertrdge und ca. 8,5 Mrd. I N S U RA N C E B RO KE RS:
Euro auf Mietkaufvertrage, die eine Sonder- | |_| R P A RT N E R I: U R LO S U N G E N

Der wesentliche Unterschied zwischen form darstellen, weil sie wirtschaftlich wie

klassischer Finanzierung und Leasing ist Kaufund Kreditfinanzierung behandelt O H N E G R E N Z E N
o Unser neues Partnerunternehmen, die MARTENS & PRAHL Global Insurance
Brokers GmbH, ist spezialisiert auf international titige Unternehmen
ZWEI, DIE ZUSAMMEN GEHOREN: : SIEDEARE Al i SaneRoal SEEE et
Konzerne des gehobenen Mittelstands. Hier beraten Sie Versicherungs-
S | C H E R H E | T U N D I: | N A N Z E N experten, Ingenieure und Juristen mit langjahriger internationaler Erfahrung.
Liebe Kunden, Geschiftspartner und Entscheider in Versicherungsfragen, Durch das internationale Experten-Netzwerk verfiigt MARTENS & PRAHL
Global Insurance Brokers tiber den direkten Zugang zu allen nationalen und

auch in der siebten Ausgabe unserer diesmal der Bereich Finanzen, hier beleuch- ) : ) » )

MARTENS & PRAHL IMPULS liefern wir ten wir unter anderem wichtige Aspekte internationalen Versicherungsmarkten und deren Versicherungsunternehmen.
Thnen wieder wichtige Hintergriinde und von Leasing-Losungen fiir Unternehmen. So konnen Kunden weltweit direkt vor Ort kompetent betreut werden.
Informatlor.len auserster Hagd, die fir S.1e Wir wunschgn Thnen (ime spannende, Mehr iiber MARTENS & PRAHL Global Insurance Brokers unter

als Entscheidungsgrundlage in der Praxis aufschlussreiche Lektlire und freuen uns

www.mp-globalbrokers.com

relevant sein kénnen. Ein Schwerpunktist darauf, vonIhnenzuhoren.
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Fortsetzung von Seite 1.

LEASING VS, KREDITFINANZIERUNG

Leasingnehmer mit dem Leasinggeber tiber
die Nutzung eines mobilen Wirtschaftsgu-
tes einen Vertrag iiber einen bestimmten
Zeitraum gegen Entgeltzahlung abschlie-
Ren. Sie diirfen das Wirtschaftsgut wah-
rend der Vertragslaufzeit nutzen, sind aber
nicht der Eigentiimer - und werden esauch
nicht automatisch wie bei der Finanzie-
rung.

Anden Leasinggeber miissen Sie ein
monatliches Entgelt - die Leasingrate -
zahlen. Als Nutzer des Wirtschaftsgutes
behalten Sie wie beim Kauf Ihre Gewahr-
leistungs- und Garantieanspriiche und sind
auflerdem der Nutzung angemessen dazu
verpflichtet, dieses zu warten, zu pflegen
und gegebenenfalls zu reparieren.

Planungssicherheit durch
feste Monatsraten

Mit dem Abschluss des Leasingvertrages
werden fiir die gesamte Dauer feste mo-
natliche Raten vereinbart. Dadurch ist es
dem Leasingnehmer moglich, seine Kosten
flir den festgelegten Zeitraum genau zu
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Laufzeiten erlauben groftmaogliche
Flexibilitat

Jenach den personlichen Bediirfnissen
und Anspriichen kénnen Leasingvertrage
uberunterschiedlich lange Laufzeiten
abgeschlossen werden. Eine Mietdauer von
nur 12 Monaten ist ebenso moglich wie ein
langerfristiger Vertrag iiber 48 oder

84 Monate.

Flexibilitdt in der Nutzung / Produktion /
Vertragsgestaltung

»Pay asyou earn“bedeutet fiir den Unter-
nehmer eine Finanzierungsrate, die zu den
Ertrdgen passt. Sie ergibt sich durch Anpas-
sung von Laufzeit und Restwert.

Beispiel 1:

Die Erntemaschine wird nur saisonal
genutzt: Hier hilft ein saisonaler Leasing-
vertrag, der dem Kapitalfluss der Erntema-
schine und dem Nutzungsgrad angepasst
ist. Die Maschine wird nur teilweise bezahlt
(Fachleute sprechen von Teilamortisation).
Die Raten bei einem Feldhécksler werden je
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Die L6sung fur die Landwirtschaft: saisonale Leasingvertrage fir Erntemaschinen.

kalkulieren. Zinsschwankungen stellen
ebenso wenig ein Risiko dar wie unerwar-
tete Kreditkiindigungen oder Veranderun-
gen bei der Bonitadtsbeurteilung. Das Objekt
amortisiert sich wihrend der Leasinglauf-
zeit zumeist nicht komplett, sondern es
wird ein Restwert kalkuliert, der dem zu
erwartenden Marktwert entspricht. Vorteil
dabeiist, dass die Leasingrate teils deutlich
geringer ausfallt, weil nur fiir die Abnut-
zung des Objektes gezahlt wird. Die einmal
vereinbarte Leasingrate bleibt, unabhéangig
von der individuellen finanziellen Situati-
on, iber die gesamte Laufzeit gleich hoch.

nach Ertragslage beispielsweise so gestal-
tet, dass Y4 der Jahresrate im Mai/Juni zur
Grasernte geleistet wird und %: der Jahres-
rate zur Maisernte zum Jahresende.

Beispiel 2:

Die Produktionsmaschine wird im Drei-
Schicht-Betrieb genutzt und unterliegt
damit einer héheren Abnutzung, erwirt-
schaftet aber auch einen héheren Ertrag:
Hier empfiehlt sich der Abschluss eines
kiindbaren Leasingvertrages, der zu vorher
festgelegten Zeitpunkten gekiindigt wer-
denkann.

Der Unternehmer bleibt hier flexibel und
kann durch die Kiindigungszeitpunkte auf die
hoéhere Abnutzung der Maschine reagieren.

Wie funktioniert das Leasinggeschift
im Alltag?

Beieinem Leasingvertrag handelt es sich
um einen atypischen Mietvertrag zur
Gebrauchsiiberlassung von Gltern gegen
Entgelt. Das Besondere dabei ist, dass beim
Leasing der Eigentumsiibergang noch nicht
feststeht.

Typisch beim Leasing ist das sogenannte
Dreiecksverhiltnis zwischen Kunde, Lie-
ferant und Leasinggesellschaft. Der Kunde
bestellt ein Investitionsobjekt beim Liefe-
ranten und gibt diese Bestellung an eine
Leasinggesellschaft weiter. Die Leasingge-
sellschaft schliet mit dem Kunden nach
positiver Priifung einen Leasingvertrag ab
und tritt ersatzweise fiir den Kunden in
dessen Bestellung ein.

Damit gibt die Leasinggesellschaft dem
Lieferanten bekannt, dass diese Eigen-
timerin des Objektes werden will und
fordert den Lieferanten aber gleichzeitig
auf, das Objekt an den Kunden zu liefern.
Im Leasingvertrag wird vereinbart, dass das
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Objekt dem Kunden gegen Entgeltzahlung
(Leasingrate) iberlassen wird. Gleichzeitig
behalt der Kunde seine Gewdahrleistungs-
und Garantieanspriiche gegeniiber dem
Lieferanten.

Aktiviert wird das Objekt jetzt beider
Leasinggesellschaft. Der Kunde aktiviert
bei erlasskonformer Vertragsgestaltung das
Objekt nicht, sondern macht die Leasing-
ratein seiner GuV in voller Hohe geltend. In
der Regel wird bei gréfieren Investitionen
ein kalkulierter Restwert in dem Leasing-
vertrag festgelegt, der zur Kalkulation der
Leasingrate dient. Dadurch ist die Ratein
der Regel deutlich geringer, als wenn man
bei einem Kredit auf null finanziert. Hier
spricht man davon, dass der Kunde nurden

Kostenaufwand hat, den er mit der Maschine
auch verdienen kann. ,Pay as you earn.”
Diesistu.U.bei Kreditfinanzierungen nicht
so, da dort Kreditzinsen und AfA die Kosten
darstellen und aus dem Cashflow die
Tilgung bedient werden muss. Die Struktur
beim Leasingist also gleichmafiiger und
besser kalkulierbar.

Hinzu kommt ein Effekt, den viele Unter-
nehmer unterschatzen. Durch Leasing
bleibt die Bilanzsumme gleich. Anders
beieiner Kreditfinanzierung, wo sich die
Bilanzsumme um die Hohe des aufgenom-
menen Fremdkapitals eth6ht. Dadurch
reduziert sich wiederum die prozentuale
Eigenkapitalquote. Dies kann negative Aus-
wirkungen auf das Rating bei den Hausban-
ken haben, was sich auf die Kreditvergabe
auswirken und zu schlechteren Konditio-
nen fithren kann.

KREDIT: INVESTITION MUSS
AKTIVIERT WERDEN

Beider Kreditfinanzierung stellt der Kredit-
geber dem Kreditnehmer Kapital fir einen

befristeten Zeitraum zum Erwerb eines
Wirtschaftsgutes zur Verfigung. In der
Regel sind Kreditinstitute die Kreditgeber.
Da hierbei dem Kreditnehmer Fremdkapi-
tal von aulen iiber den Kapitalmarkt und
nicht iiber Nettoerldse aus der Unterneh-
menstatigkeit zugefiihrt wird, handelt es
sich, wie beider Leasingfinanzierung, um
eine fremdfinanzierte Auffenfinanzierung.

Dem Kreditnehmer wird der gesamte
Geldbetragi.d.R.in einer Summe nach
Abschluss des Kreditvertrages tibertragen.
Dafiir wird dieser auch hier vom Kreditge-
ber einer Kreditpriifung unterzogen. Der
Kreditnehmer muss kreditfdhig und kre-
ditwirdig sein. Ebenso muss die Kapital-
dienstfahigkeit nachgewiesen werden.
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Auflerdem verlangt der Kreditgeber,
ebenfalls wie bei der Leasingfinanzierung,
id.R.Sicherheiten vom Kreditnehmer zur
Absicherung der Kreditfinanzierung.

Auch hierreicht meist das finanzierte
Wirtschaftsgut als Sicherheit aus. Falls dem
Kreditgeber zu hohe Blankoanteile entste-
hen, werden Zusatzsicherheiten gefordert
oder eine schnellere Tilgung.

Wahrend der Laufzeit der Kreditfinanzie-
rung zahlt der Kreditnehmer dem Kredit-
geber Zinsen und tilgt das Kapital, bis die
vollstandige Summe wieder zurtickgezahlt
wurde. Nach der Auszahlung des Kredits
nimmt der Kreditnehmer die Investition
vor und wird somit direkt nach dem Kauf,
unabhéngig von der Kreditfinanzierung,
Eigentiimer des erworbenen Wirtschaftsgu-
tes. Andersals beider Leasingfinanzierung
muss der Kreditnehmer nicht denselben
Gegenstand zurlickgewdhren, sondern, wie
bereits erwahnt, das Kapital zurtickzahlen.

Der Kreditnehmer bleibt somit auch nach
der Riickzahlung des Kredits Eigentiimer
des Wirtschaftsgutes. Daher muss der
Kreditnehmer das Investitionsobjekt in
seiner Bilanz aktivieren und setzt die
handelsrechtliche AfA und die Schuld-
zinsen als Kosten in seiner GuV an.

BILANZNEUTRALITAT

Ein wesentlicher Vorteil einer Leasingfi-
nanzierung gegentiber einer Kreditfinan-
zierungist deren Bilanzneutralitat. Gerade
beigrofleren Investitionen haben Unter-
nehmen oft das Problem, dass durch die
Bilanzierung beispielsweise einer neuen
Maschine und der damit verbundenen
Kreditfinanzierung die Eigenkapitalquote
sinkt. Diese errechnet sich aus dem Eigen-
kapital des Unternehmens im Verhaltnis
zur Bilanzsumme. Wird die neue Maschine
inder Bilanz aktiviert, erhoht diese auf der
Aktivseite das Anlagevermdgen. Auf der
Passivseite erhéhen sich durch die Kredit-
finanzierung die Verbindlichkeiten.

Aufgrund dessen erhéht sich auch die
Bilanzsumme des Unternehmens. Im Nor-
malfall bleibt das nominelle Eigenkapital
des Unternehmens bei einer Finanzierung
bzw. Neuanschaffung einer Maschine in der
Ho6he unverandert. Folglich reduziert sich
die prozentuale Eigenkapitalquote.

Genau hier liegt der Vorteil der Leasing-
finanzierung. Voraussetzung hierfiirist,
dass das wirtschaftliche Eigentum am
Wirtschaftsgut bilanziell dem Leasinggeber
zuzurechnen ist. Das Leasing ist somit beim
Leasingnehmer bilanzneutral. Das bedeutet,
weder das geleaste Wirtschaftsgut noch die
Leasingfinanzierung werden auf der Aktiv-
oder der Passivseite der Bilanz aktiviert.

Durch diese Bilanzneutralitat wird somit
beim Leasingnehmer die Eigenkapitalquote
weder durch die Investition noch durch die
damit verbundene Leasingfinanzierung
belastet. Die Leasingraten werden vom
Leasingnehmer lediglich sofort als Betriebs-
ausgaben in seiner GuV verbucht.

Ein weiterer bedeutender Aspekt ist die
geringere Liquiditatsbelastung, da die Hohe
derLeasingrate durch die nur teilweise
erfolgende Amortisation, die der Abnutzung
angepasstist, deutlich geringer ausfallen
kann alsbei einer Kreditfinanzierung,

Leasing rechnet
sich - wenn das Konzept
zum Unternehmen passt.

Schwierigkeiten, die Umsatzsteuer vorab auf-
zubringen, hat der Leasingnehmer auch nicht,
dadiese auf die Leasingraten erhoben wird.

BESSERE BONITATSEINSTUFUNG
BEI DER HAUSBANK

Inder Regel kann durch die Leasingfinan-
zierung gegeniiber einer Kreditfinanzie-
rung auch eine bessere Bonitdtseinstufung
(Rating) bei der Hausbank erfolgen. Durch
die Auswertung der Bilanz erhilt die
Hausbank Informationen beziiglich der
wirtschaftlichen Lage eines Unternehmens
und wertet diese aus, um das Ausfallrisiko
zu ermitteln und eine vorgeschriebene
Riickstellung zu bilden, die als Risikoein-
schatzung die Konditionen verbessern oder
verschlechtern kann. Hierzu werden ver-
schiedene Kennzahlen zur Beurteilung wie
z.B. der Verschuldungsgrad eines Unter-
nehmens, welcher das Verhiltnis zwischen
Fremdkapital und Eigenkapital abbildet,
herangezogen.

Die Leasingfinanzierung ist bilanzneutral.
Das Unternehmen hat somit einen gerin-
geren Verschuldungsgrad und eine héhere
Eigenkapitalquote als bei einer Kredit-
finanzierung. Hierdurch ergibt sich ein
positiveres Bild der wirtschaftlichen Lage
eines Unternehmens. Aufierdem fithrt dies
zu einem besseren Rating bei der Bank und
damit zu einer starkeren Verhandlungs-
position bei der Konditionsgestaltung der
ndchsten Kreditanfrage.

Beider Kreditfinanzierung dagegen erh6ht
sich, wie bereits erwihnt, die Bilanzsumme
durch die Aktivierung des Fremdkapitals
und des finanzierten Wirtschaftsgutesin der

Bilanz. Somit verschlechtert sich folglich
unter anderem der Verschuldungsgrad
des Unternehmensund damit das Rating
beider Bank. Dieses kann wiederum zu
schlechteren Konditionen bei spateren
Kreditausreichungen fiithren.

TECHNISCHER FORTSCHRITT

Bestimmte Investitionsgiiter unterliegen
einem derart schnellen technischen
Wandel und Fortschritt, dass es sich nicht
ansatzweise lohnt, sich Gedanken iiber
einen festen Eigentumsiibergang zu
machen. Hierzu zihlen auf jeden Fall die
Informationstechniken. Kein wirtschaft-
lich orientierter Unternehmer wird seine
EDV langfristig finanzieren wollen, weil der
Trend deutliche Maf3stidbe setzt. Wer bisher
glaubte, die schnellste EDV-Hardware zu be-
sitzen, wird eines Besseren belehrt, wenn
Wettbewerber auf einmal mit Cloudlésun-
gen arbeiten und keine eigene Hardware
mehrbendtigen.

Ebenso sind z. B.in den aktuellen Diskussi-
onenum Abgasnormen tiber Kilometer-
leasingvertrage finanzierte Fahrzeuge nach
der Laufzeit einfach wieder abzugeben.

Ein gutes Argument pro Leasing, dader
Unternehmer mit seiner Fahrzeugflotte
Fahrzeuge mit der neuesten Abgasnorm
fahren kann und somit keine Nachteile
z.B.mit der LKW-Maut hat.

Technischer Fortschritt, gesetzliche
Umweltvorschriften oder auch eine hohe
Abnutzung sprechen deutlich fiir Leasing,
weil der Unternehmer hier flexibel bleibt
und immer die neueste Technik nutzen
kann.

KREDIT SCHAFFT EIGENTUM

Vorteil einer Kredit- oder auch Mietkauf-
finanzierungist der Eigentumsgedanke.
Steht der vollstdndige Eigentumserwerb im
Vordergrund, so ist eine Kreditfinanzierung
ggf. besser. Die Eigentumsverhdltnisse

sind klar geregelt. Auch das aktivierte
Anlagevermdgen eines Unternehmens
wird bei einer Unternehmensbewertung
und Finanzierungspriifung herangezogen,
weil hier dann auch die aktuellen Markt-
werte berticksichtigt werden. Dadurch
kann sich der Unternehmer bei bestimmten
werthaltigen und langlebigen Objekten
eine Substanz oder sogar eine stille Reserve
(iber den Buchwert hinausgehende Markt-
werte) aufbauen.

FAZIT

Welche Finanzierungsform flir das Unter-
nehmen richtigist, bleibt eine Abwagung
von Vor- und Nachteilen sowie eine Frage
der Einschatzung und Umsetzung der
Unternehmensziele und hangt letztlich von
dem zu finanzierenden Objekt ab. Zumeist
gibt eskeine klare Entweder-oder-Antwort,
sondern ein ,es kommt darauf an“.

Beider Entscheidung helfen Finanzie-
rungsmakler wie MARTENS & PRAHL
LeasingPartner GmbH, die sowohl Leasing,
Mietkauf oder Kredit passgenau anbieten
konnen und den Unternehmen beratend
zur Seite stehen.

Sprechen Sie gerne Ihren zustandigen
Makler dazu an.

Thomas Janssen und Klaus Kirchmeyer -
MARTENS & PRAHL LeasingPartner
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Der spezielle Geruch, ein anderes Fahr-
gefiihl - der Kauf eines Neuwagens ist
einbesonderes Ereignis und bringt ein
Gefiihl von Sicherheit mit sich. Denn
vorerst weifd man sich vor Reparaturen
oder dem Verschleifdteilaustausch
sicher.

Kauft man sich ein klassisches Fahrzeug,
siehtdasandersaus. Auch wenn der Old-
oder Youngtimer in einem guten Zustand
istund vor dem Kauf aufbereitet wurde:
Klassiker haben Ihre Wehwehchen. Schnell
kann eine Reparatur kompliziert und un-
geahnt teuer werden. Um auf dieses Risiko
reagieren zu kénnen, hat OCC, ein Makler
der MARTENS & PRAHL Gruppe, in Zusam-
menarbeit mit namhaften Kooperations-
partnern zwei Garantieversicherungen auf
den Markt gebracht, die Fahrzeugbesitzer
ebensowie Handlerin den ersten 12 Mo-
naten gegen unerwartete Reparaturkosten
absichern.

OCC-mobile GARANTIE & CT Warranty:
Risikofreier Kauf trifft Verkauf mit
erhohter Kundenzufriedenheit

Die OCC-mobile GARANTIE ist eine Repa-
raturkostenhilfe, die sich an private Kdufer
von Old-und Youngtimern richtet. Das Ziel:
Kostensicherheit durch finanzielle Ab-
sicherung unerwarteter Reparaturen. Das
Garantieprodukt erstattet Privatkunden im
Falle einer Reparatur 100 % der Lohnkosten
und tbernimmt die Materialkosten zu 50 %.
Entschidigt werden bis zu 10.000 Euro pro
Schadenfall bei einer Selbstbeteiligung von
150 Euro. Die Pramie der Reparaturkosten-
hilferichtet sich nach Zustand und Leistung
des Fahrzeugs. Fur einen Klassiker mit 150
PSund der Zustandsnote 2 betragt die jahrli-
che Pramie beispielsweise 439 Euro*.

Wie der Name zeigt, steht hinter der
Kostenhilfe der Spezialversicherer OCCin

18
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Zusammenarbeit mit dem Unternehmen
mobile GARANTIE Deutschland GmbH, das
seit 20 Jahren im Garantiesektor tatig ist.

Héandlern bietet das Produkt CT Warranty
Sicherheit. Der Kostenschutz wird beim
Gebrauchtwagenverkauf auf den Kaufer
tbertragen und bietet einen zwolfmonatigen
Risikoschutz von bis zu 15.000 Euro pro
Schadenfallinkl. der vollen Lohn- und
Materialkosten, sofern diese den Wieder-
beschaffungswert nicht iberschreiten.
Zustand und Leistung des zu versichernden
Klassikers sind dabei ausschlaggebend fiir
die Pramienfindung: 485 Euro* betriige die
Pramie f{ir ein Fahrzeug mit der Zustands-
note 2 und einer Leistung von 150 PS.

Wiéhrend der Kdufer durch diese Summe
gegen teure Reparaturen abgesichert ist,
profitiert der Handler von der daraus resul-
tierenden erhéhten Kundenzufriedenheit.
Gleichzeitig verringert er seine Handlerku-
lanzkosten.

Vonden Initiatoren Classic Trader und OCC
entwickelt, wird das Produkt iiber CG
Car-Garantie Versicherungs-AG abgewickelt.

Voraussetzung flir beide Garantieversi-
cherungen ist ein Technik-Check, bei dem
die einzelnen Baugruppen auf ihre Funkti-
onstiichtigkeit iberprift werden. Durch-
gefiihrt wird diese Priifung von einem
unabhéngigen Experten, was sowohldem
Kaufer alsauch dem Héndler bzw. Verkdufer
zusatzliche Transparenz bietet.

Wiéhrend eine Neuwagengarantie heute
als selbstverstdndlich gilt, haben mit

der Produkteinfiihrung von OCC-mobile
GARANTIE und CT Warranty fortan auch
Klassiker-Fans eine sichere Option fiir ein
gutes Kaufgefiihl.

Hilke Hildebrandt -
OCCASSEKURADEUR

-RSCH|

Sicher durch das erste Jahr:
Die OCC-mobile GARANTIE &
CT Warranty decken
unerwartete Reparaturkosten.

EN- ODER KLASSIKERKAUR

VERSICHERTER BAUGRUPPENUMFANG
DER GARANTIEVERSICHERUNGEN**

OCC-mobile GARANTIE

Motor, Schaltgetriebe, automatisierte
Schaltgetriebe und automatische Getriebe,
Achs- und Verteilergetriebe, Kiihlsystem,
Kraftstoffanlage, elektronische Einspritz-
anlage, Lenkung, Turbolader/Kompressor,
Kraftlibertragungswellen, Fahrdynamik-Sys-
teme, Bremsen, elektrische Anlage, Klima-
anlage, Abgasanlage, Sicherheitssysteme,
Bauteile im Rahmen von Verbundarbeiten

*inkl. 19% Versicherungssteuer

CT Warranty

Motor, Schalt- und Automatikgetriebe,
Achs-Verteilergetriebe, Kraftiibertragung,
Lenkung, Bremsanlage, Kraftstoffanlage,
elektrische Anlage, Kuihlsystem, Abgas-
anlage, Sicherheitssysteme, Klimaanlage

**Nahere Details entnehmen Sie bitte den jeweiligen Bedingungswerken der Garantieversicherungen:
www.occ.eu/mobile-garantie und www.classic-trader.com/de/warranty
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NACHHALTIGE GELDANLAGE

MARKT

Nach aktuellen Umfragen konnen sich
94 % aller Deutschen vorstellen, ihr Geld
nach nachhaltigen Kriterien - also unter
Beriicksichtigung ethischer und 6kolo-
gischer Vorgaben - anzulegen.

Tatsdchlich erlebt das Volumen nach-
haltiger Geldanlagen in Deutschland ein
rasantes prozentuales Wachstum. Von
einem Anstieg um 9 % im Vergleich zum
Vorjahreszeitraum spricht der Jahresbericht
des Forums Nachhaltige Geldanlagen, gar
30%legten die nachhaltigen Investment-
fonds zu.

Rickenwind erhalten diese Anlagen nicht
nur durch die zunehmende Nachfrage, son-
dernvor allem auch durch Kapitalanlagege-
sellschaften und Versicherer selbst. Immer
mehr setzt sich hier die Erkenntnis durch:
Wer langfristig anlegt, ist gut beraten, durch
sein Handeln die Welt nicht schlechter zu
machen. Gleichzeitig erwartet die Branche
von einem EU-Aktionsplan zur Starkung
der Nachhaltigkeit in der Geldanlage Unter-
stiitzung.

Flr die Beratung gilt dabei weiterhin: Nur
mit Qualifikation und Expertise kann man
sich sicherin diesem Markt bewegen.
Stellt sich doch fiir Interessenten immer
wieder die eine Frage: Sind die angebotenen
Losungen, die versprechen, ein Gleichge-
wicht von Okonomie, Okologie und
sozial-ethischen Aspekten erreichen zu
wollen, wirklich serios?

Wer sich fiir nachhaltige Geldanlagen
interessiert, weif3, dass das Leben und
Wirtschaften auf der Erde stark davon be-
drohtist, dass esbisher nicht gelungen ist,
die Abnutzung von Umwelt, Natur und
Biodiversitdt und die Emission von Kohlen-
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wasserstoffen entscheidend zu begrenzen.
Mindestens eineinhalb Planeten pro Jahr,
so heifdt esin verschiedenen Studien, ver-
schleilt die Menschheit heute schon. Wer
hier gegensteuern maéchte, erwartet mit
Recht von seinen Investitionen und Geld-
anlagen eine nachvollziehbare Nachhaltig-
keitsstrategie und kein ,Greenwashing”.

Beieiner Entscheidung fiir eine nachhalti-
ge Anlage sollte zunéchst definiert wer-
den, was ausgeschlossen werden soll: Ob
Atomkraft, Kinderarbeit, Spekulation mit
Nahrungsmitteln oder Ristungsindustrie -
nachhaltige Anlagemdoglichkeiten, die einen
ernsthaften Ansatz verfolgen, sind mit
solchen Ausschlusskriterien ausgestattet.
Ergdnzend oder auch ganzalternativkann
der Ansatz der Positivkriterien gesehen
werden. Beidiesem werden in Fonds aus-
schliefflich Unternehmen aufgenommen,
die z. B. flir Ressourceneffizienz, Mill-
vermeidung oder nachhaltige Mobilitat
stehen. Der frither recht populére , Bestin
class“-Ansatz von Investmentfonds dage-
gen erwies sich allein als nicht umfassend
genug. Nicht wenige Fonds mussten sich
nach der Olkatastrophe im Golf von Mexiko
und dem GAU in Fukushima rechtfertigen,
da sie mit BP bzw. Tepco die dafiir verant-
wortlichen Unternehmen im Portfolio
hielten.

Grundsatzlich aber bieten Anlagen in
Investmentfonds den Vorteil, dass sie

eine hohe Transparenz hinsichtlich der
angelegten Gelder haben. Offene Invest-
mentfonds eignen sich fiir Einmalanlagen
oder monatliche Beitrdge. Der deutsche
Markt bietet hier bereits mehrere hundert
Einzelfonds an. Erfreulich ist dabeiauch
die Zunahme nachhaltiger Indexfonds und
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ETFs, mit denen auf eine kosteneffiziente
marktbreite Streuung gesetzt werden kann.
Selbstverstandlich unter Berticksichtigung
der sowichtigen Nachhaltigkeitskriterien.

Eine weitere Option der Kapitalanlage fiir
Endkunden sind die so genannten ge-
schlossenen Beteiligungen. Wer hier sein
Geld anlegt, ist gleichzeitig Mitunterneh-
mer und geht als solcher unternehmeri-
sche Risiken ein. Ab 5.000 bis 10.000 Euro
Einlage kann man sich an der Wertentwick-
lung eines geschlossenen Fonds beteiligen.

anspriiche berticksichtigt werden sollen.
Dadiese Varianten auch staatlich geférderte
Vorsorgen wie die Riirup- und Riester-
Rente oder die betriebliche Altersvorsorge

betreffen, gibt es tatsdchlich auf Produkt-
seite keine Einschrankungen.

Neben diesen Angeboten, die Spezialisten
aus dem freien Markt herausfiltern, gibt es
in Deutschland immer mehr Nachhaltig-
keitsbanken. Hier lassen sich Tages-und
Festgelder anlegen, aber auch Kredite,
etwa fiir energieeffizientes Bauen, werden

m'! Das Volumen nachhaltiger Géldénlagé
» »

stieg im Vergleich zum Vorjahrum 9%. =
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Hierist allerdings Vorsicht angebracht,
haben doch einige Anbieter wie etwa Pro-
kon Windenergie gezeigt, dass das unter-
nehmerische Risiko auch in der Insolvenz
enden kann.

Neben Einmalanlagen gibt es auch eine
breite Palette an Losungen fiir die Alters-
vorsorge. Versicherer erhalten von ihren
Kundinnen und Kunden monatliche Beitrage
und legen diese als klassische Renten-
versicherung mit Garantiezins oder aber

in fondsgebundene Losungen an. Jeder
Anleger kann heute somit auf Basis der
personlichen Risikoneigung selbst ent-
scheiden, wie dabei Nachhaltigkeits-

vergeben. Vorteil dieser Banken: Mit den
eingenommenen Mitteln werden fest defi-
nierte Projekte und Vorhaben unterstiitzt.
Auch hier greifen umfassende Ausschluss-
kriterien.

Die Fiille an Angeboten, die der Markt
bietet, legt letztlich den Schluss nahe, dass
der Aufwand fiir die Verbraucher hoch ist,
geeignete Losungen zu finden. Speziali-
sierte Berater finden hier entsprechend

ein umfassendes Betatigungsfeld. Sprechen
Sie bei Fragen gern IThren betreuenden
MARTENS &PRAHL Makler an.

Henning Schmidt -
Schnitger Versicherungsmakler

LIVE AUS DER SCHADENSPRAXIS:

NACHBARRECH

LICHER

AUSGLEICHSANSPRUCH

Wenn der Grundstiickseigentiimer
einen Handwerker beauftragt, dann
muss er im ungiinstigen Falle auch fiir
dessen Schiaden beim Nachbarn haften.

So urteilte jingst der Bundesgerichtshofim
Urteilvom 9.2.2018-VZR 31/16.
(Revisionsentscheidung zum Urteil des
OLG Naumburg-4U52/15)

Im Umbkehrschluss stellt sich die Frage
nach ausreichendem Versicherungsschutz.
Reicht die Deckungssumme meiner
Betriebs- u/o Haus- und Grundbesitzerhaft-
pflichtaus?

Der Fall zum Urteil

Ein Hausbesitzer liefs das Dach seiner
Immobilie reparieren. Beauftragt wurde
eine Handwerksfirma mit fachlicher
Eignung. Bei der Reparatur mussten auch
HeiBklebearbeiten durchgefithrt werden,
die zu einem Brand mit Totalschaden am
Haus fiihrten. Am Nachbarhaus entstand
ein Schaden von ca. 100.000 Euro, den
der Gebdudeversicherer des Nachbarn
direkt vom Hausbesitzer einforderte, da

beim verursachenden Handwerker infolge
Insolvenz kein Schadenersatz méglich war.

Das Urteil

Ein Grundstiickseigentiimer, der einen
Handwerker Reparaturarbeiten am Haus
vornehmen lasst, ist als Stéreri.S.d. § 1004
Abs. 1 BGBverantwortlich, wenn das Haus
infolge der Arbeiten in Brand gerdt und

das Nachbargrundstiick beschadigt wird.
Dass der Handwerker sorgfiltig ausgesucht
wurde, &ndert daran nichts.

Arnim Michael -
Defendo Assekuranzmakler

Ein heiBes Thema: Deckungsliicke
bei Haftungsschaden.
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AlsThr Gewerbe- und Industrieversiche-
rungsmakler méchten wir Sie gern iiber
die Neuerungen der Arbeitsstiattenricht-
linie (ASR), welche am 18. Mai 2018
veroffentlicht wurde, informieren. Vor

allem im Bereich der ,,erh6hten Brand-
gefihrdung” gibt es Anderungen.

Die,ASRA2.2 Maflnahmen gegen Brande“
konkretisiert die Anforderungen an die
Ausstattung mit Feuerldscheinrichtungen
und das Betreiben dieser in Arbeitsstitten
sowie die damit verbundenen organisatori-
schen Mafinahmen gemé&f Arbeitsstitten-
verordnung.

Im Wesentlichen wurden mit der
Uberarbeitung der ASR A2.2 die folgenden
Anpassungen vorgenommen:

f"w

-
Ein Check lohnt sich: Entspricht Ihre
Ausstattung den neuen Richtlinien?

- ¢ AQ

» weitere Konkretisierungen der
Anforderungen bei erhdhter
Brandgefiahrdung

» Konkretisierung zur Grundausstattung
mit Feuerldschern bei normaler
Brandgefdhrdung

« Konkretisierung zu
Loschmitteleinheiten

- Erweiterungvon Regeln zu
organisatorischen Mafinahmen,
insbesondere zu Brandschutzbeauftragten
und zur Brandschutzordnung

- Ergdnzung praxisgerechter Beispiele

DIE NEUERUNGEN IM UBERBLICK

Erhohte Brandgefahrdung

Zu Arbeitsstitten mit erhéhter Brandge-
fahrdung sind tiber die Grundausstattung
hinaus zusdtzliche Mainahmen erfor-
derlich. Diese miissen vom Arbeitgeber

SBRANDSCHUTZ IM UNTERNEHME
= —NLASR A2.2 MASSNAH
=GEN BRANDE

im Rahmen der Gefdhrdungsbeurteilung
Brandschutz festgelegt und bestimmt
werden. Hier gibt es keine Anforderungen
an Loschmitteleinheiten, sondern der
Arbeitgeber muss dem bestehenden Risiko
eine entsprechende Maffnahme gegen
Brdnde entgegenstellen.

Eine direkte Einstufungin eine erhohte
Brandgefdhrdungist nicht moglich,
sondern Grundausstattung und zusatz-
liche Mainahmen miissen nacheinander
bestimmt werden.

Uber die Grundausstattung hinausgehende
zusitzliche Manahmen in Bereichen mit
erhohter Brandgefahrdungsind z. B.:

» Mafinahmen nach TRGS 800

(Technische Regeln fiir Gefahrstoffe)

die Ausriistung von Bereichen

mit Brandmeldeanlagen

« Brandmelder zur frithzeitigen
Erkennung von Entstehungsbranden

» die Erh6hungder Anzahlder
Feuerldscher und deren gleichméRige
Verteilung in Bereichen mit erhéhter
Brandgefahrdung, um die max.
Entfernung zum néchstgelegenen
Feuerldscher und dadurch die Zeit
bis zum Beginn der Entstehungsbrand-
bekdmpfung zu verkirzen

 die Anbringung mehrerer gleichartiger
und baugleicher Feuerldscher an einem
Standortin Bereichen mit erhéhter
Brandgefdhrdung, um bei ausreichend
anwesenden Beschéftigten zur Brand-
bekampfung durch gleichzeitigen
Einsatz mehrerer Feuerldscher einen
groferen Loscheffekt zu erzielen

Diewegen der eth6hten Brandgefahrdung
einzusetzenden Loscheinrichtungen sind
so anzuordnen, dass sie auch schnell zum
Einsatz gebracht werden kénnen.

Daher sind insbesondere in der Ndhe der
folgenden Stellen solche Feuerldschein-
richtungen zu positionieren:

» Bearbeitungsmaschinen mit
erhohter Zindgefahr

 Bereiche mit erhéhten Brandlasten oder

« Riume, die wegen der ethéhten
Brandgefahr brandschutztechnisch
abgetrennt werden

Dabeiist sicherzustellen, dass:

 dasLoschmittel der Brandklasse
angepasstist

- die Léschmittelmenge ausreichend ist,
um einen Entstehungsbrand dieser
Gefahrdung abzudecken

« die Feuerldscheinrichtung so positioniert
ist, dass sie im Falle eines Brandaus-
bruchs in Bereichen mit erhéhter Brand-
gefdhrdung noch ohne Gefahrdung vom
Beschéftigten schnell (i.d.R. nicht weiter
als 5m, max. 10 mtatsdchliche
Laufwegldnge) erreicht werden kann

Feuerloscher

Feuerldscheinrichtungen sind als Feuer-
l6scher nach DIN EN 3 definiert. Somit wird
die Grundausstattung nur mit tragbaren
Feuerloschern vorgesehen, die bisherigen
dort anrechenbaren Wandhydranten sind
entfallen und kénnen nur als Abweichung
von der ASR eingerechnet werden.

Der Arbeitgeber hat fiir die Grundausstat-
tung Feuerloscher nach Art und Umfang
der im Betrieb vorhandenen brennbaren
Stoffe, der Brandgefahrdung und der
Grundflache der Arbeitsstétte in ausrei-
chender Anzahlbereitzustellen.

Neuist, dass die Arbeitsstitte in Teil-
bereiche unterteilt werden kann, sofern
dies wegen der baulichen Gegebenheit
oder Nutzungsbedingungen sinnvoll oder
erforderlich ist.

Die zu einer Arbeitsstétte gehdrenden
Teilbereiche kénnen auch in unterschied-
liche Brandgefdhrdungen eingestuft sein.
Beigleicher Brandgefahrdung kénnen aber
auch die Flichen mehrerer gleichartiger
Etagen/Ebenen addiert werden. In mehr-
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geschossigen Gebauden sind in jedem
Geschoss mindestens sechs Loschmit-
teleinheiten (LE) bereitzustellen.

Fiir die Grundausstattung werden wie
bisher nur Feuerldscher angerechnet, die
jeweils iiber mindestens sechs Loschmit-
teleinheiten (LE) verfligen.

Eskannsich allerdings bei der Gefahr-
dungsbeurteilung herausstellen, dass klei-
nere und leichtere Feuerldscher (mit mind.
zwei LE) vorgesehen werden sollen. Somit
kann die Zugriffszeit durch die héhere
Verteilungsdichte verkiirzt werden, leich-
tereund kleinere Feuerldscher einfacher
transportiert und bedient werden.

Die ASR A2.2 lasst die Abweichungaller-
dings nurbeiausschliefflich normaler
Brandgefdhrdung zu. Zudem muss die
Anzahlder Brandschutzhelfer verdoppelt
werden. Sobald ein Bereich der Arbeits-
stitte in die erh6hte Brandgefahrdung
eingestuft wird, miissen die Feuerldscher
inder Grundausstattung tiber die bereits
beschriebenen sechs Loschmitteleinhei-

ten verfligen. Dies fiithrt zur Bereithaltung
von Feuerldschern mit ausreichender
GroReund Loschleistung, um auch im Falle
bereits fortgeschrittener Entstehungs-
brinde oder der besonderen Gefahr durch
Hitze und Rauch ein sicheres Abldschen zu
ermoglichen.

Brandschutzordnung

Der Arbeitgeber hat die notwendigen
Maftnahmen gegen Entstehungsbrinde
einschliefllich der Verhaltensregeln im
Brandfall (z. B. Gebdudeevakuierung)
festzulegen und zu dokumentieren. Die
ASRA2.2 verweist hier insbesondere auf
Gebdude, in denen sich haufig Besucher
oder Fremdfirmen aufhalten, vor allem,
wenn sie unbegleitet sind.

Die geforderte Dokumentation umfasst
diebereits bekannten Mafinahmen wie das
Aushangen der Brandschutzordnung Teil A,
das Erstellen der Brandschutzordnung Teil
Boder Teil Cnach DIN 14096, das Erstellen
und Aushéangen eines Flucht- und Rettungs-

plansnach ASRA2.3. Weiterhin miissen
die Standorte der Feuerldscheinrichtungen
inden Flucht- und Rettungsplan, entspre-
chend ASRA2.3 ,Fluchtwege und Notaus-
gange sowie Flucht- und Rettungsplan”,
aufgenommen werden.

Brandschutzbeauftragte

Ermittelt der Arbeitgeber eine erh6hte
Brandgefdhrdung, sollte ein Brandschutz-
beauftragter bestellt werden. Dieser berat
und unterstiitzt den Arbeitgeber zum
Thema des betrieblichen Brandschutzes.
Somit wird der Brandschutzbeauftragte
zum ersten Malin das Arbeitsstattenrecht
Ubernommen. Jeder Arbeitgeber ab einer
bestimmten Betriebsgrofie oder Brandge-
fahrdung sollte dieses Instrument nutzen,
um den Brandschutz zu koordinieren und
fachkundig zu begleiten.

Die Ausbildung des Brandschutzbeauftrag-
ten sollte der DGUV-Information 205-003
»Aufgaben, Qualifikation, Ausbildung und
Bestellung von Brandschutzbeauftragten”

entsprechen bzw. sich stark an dieser
orientieren.

Fazit

Der Arbeitgeber muss nun priifen,
inwieweit seine bisherigen Mafinahmen
den Anforderungen derneuen ASRA2.2
entsprechen. Wendet der Arbeitgeber die
Mafinahmen gegen Brande geméaf der neuen
ASRA2.2 beim Einrichten und Betreiben
von bestehenden Arbeitsstatten nicht an,
so hat er mit der Gefahrdungsbeurteilung
zu ermitteln, ob die in der Arbeitsstitte ver-
wendeten Mafinahmen gegen Brande nach
ASRA2.2(11/2012,GMBI2012,S.1225)
weiterhin angewendet werden kénnen.
Eine Ubergangsfrist fiir die bisherige
Fassung gibt es nicht.

Quelle: BRM GmbH Brandschutz- & Risikomanagement

Gern stehen wir IThnen fiir ein Beratungs-
gesprach mit unseren kooperierenden
Brandschutzingenieuren zu Verfligung.

Simone Neff -
MARTENS & PRAHL Spaichingen
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Von der Eigentumswohnung iiber das
Ein-/Mehrfamilienhaus bis hin zur
Gewerbehalle oder zum Fuhrpark - bei
gewerblichen und privaten Finanzie-
rungen bankenunabhingig beraten zu
werden, ist sinnvoll.

Und warum sollten Sie dieses Angebot
nicht auch nutzen? Immer mehr Gewer-
betreibende und Privatleute sehen die
Vorteile eines solchen Weges bereits.

Immobilieneigentum ist ein grofler
Wunsch vieler Deutscher, die Eigentums-
quote istaberimmer noch relativ gering.
Den niedrigen Zinsen stehen erh6hte Kauf-
preise gegeniiber. In einem persénlichen
Gesprach kéonnen schon erste grundlegen-
de Fragen zur Machbarkeit oder Vorgehens-
weise geklart werden.

Gewerbliche Finanzierungen sind von
mehreren Seiten zu priifen, idealerweise in
Zusammenarbeit mit Ihrem Steuerberater.
Manchmal bendtigt man auch erst einen
vorbereitenden Weg dorthin. Wir tiber-

nehmen diese Aufgaben fiir Sie und Sie
konnen sich Ihren geschaftlichen Themen
widmen.

Das Wirrwarr in der Bankenlandschaft,
schwer durchschaubare Produkte und

der Druck der Banken, ihr eigenes Versi-
cherungsgeschéft an die Frau bzw. an den
Mann zu bringen, verunsichert die Kunden.
Die Beratung und Vermittlung iber Finanz-
makler aus der MARTENS & PRAHL Gruppe
istausmehreren Grinden sinnvoll:

- wir fragen Sie nach IThren Wiinschen
und suchen die passenden Bankpartner
und Produkte

« mitIhnen zusammen - und ggf. Threm
Steuerberatungsbiiro - besprechen wir
die Angebote, die wir nach unserer
individuellen Ausschreibung erhalten

« gern bereiten wir Sie auf Priifung der
Finanzierungsfahigkeit vor und
besprechen den Weg dorthin

« Siehaben mit der Abwicklung nichts
zutun und kénnen sich voll auf
Ihr Vorhaben konzentrieren

- auch wihrend der Laufzeit stehen
wir Ihnen mit Rat und Tat zur Seite

AlsFinanzmakler haben wir die Markte fir
Sie im Blick, unabhangig und tiberregional.
Problematiken im Umgang mit den Banken
oder Produkten, in der Gesprachsvorbe-
reitung und -fithrung, Hilfestellungen bei
der Erstellung und dem Beschaffen der ein-

zureichenden Unterlagen, Begleitung der
Finanzierung von Beginn der Planung bis
zur Zahlung der letzten Rate, Einbindung
offentlicher Mittel (z. B. KfW oder regionale
Férderprogramme) - sprechen Sie uns
einfach an, wir unterstiitzen Sie gern.

Lutz Nienaber -
Schnitger Versicherungsmakler
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EINE AKTION, DIE SCHULE MACHT:
MARTENS & PRAHL

SPEND

Mit einer Spende von 1.000 Fahrrad-
helmen fiir Kinder unterstiitzt
MARTENS &PRAHL die Verkehrs-
sicherheitsarbeit der Deutschen
Verkehrswacht (DVW).

Die Helme werden in Hamburg, Koln,
Berlin, Miinchen und Hannover in
Grundschulen und Jugendverkehrs-
schulen bei der Radfahrausbildung
eingesetzt.

Das Fahrrad ist das erste Verkehrsmittel,
mit dem Kinder selbststdndig am Strafien-
verkehr teilnehmen. Dass die Kinder sicher
Radfahren, hat daher eine immense Bedeu-
tung fiir ihre Verkehrssicherheit. Die DVW
hat aus diesem Grund mehrere Konzepte
flir die Mobilitdtserziehung von Kindern
entwickelt; Kernstiick ist die Radfahraus-
bildungin der Grundschule.

Die Radfahrausbildung in der Grundschule
hatim Stundenplan der 3. und 4. Klasse
einen festen Platz. Rund 95 %aller Schii-
lerinnen und Schiiler nehmen daran teil
und entwickeln dabei mehr Verhaltenssi-
cherheit auch in komplexen Verkehrssi-
tuationen und lernen Verkehrsregeln. Die
Radfahrausbildung ist eine der wichtigsten
Ergdnzungen der elterlichen Verkehrser-
ziehung.

Herausforderung Straflenverkehr:
Passiver Schutzist entscheidend

,Die meisten Eltern iiberschitzen die
Fahigkeiten ihrer Kinder auf dem Rad”,

so Prof. Kurt Bodewig, Prasident der DVW
und Bundesminister a.D. ,Wer Rad fahrende
Kinder beobachtet kann rasch selbst
feststellen, dass sie bis zu einem Alter von
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Da strahlen die Viertklassler: Neue Helme

fOr den sicheren Schulweg.

| Oben von l.n.r.: UIf Schroder

(Leiter Verkehrsdirektion Polizei
Hamburg), Prof. Kurt Bodewig (Prasident
Deutsche Verkehrswacht), Julie Schellack
(Partnerin MARTENS & PRAHL
Versicherungskontor GmbH & Co. KG)

achtJahren nursicher sind, wenn sie ohne
Ablenkung geradeaus fahren. Sollen sie
Handzeichen geben oder sich umschauen,
kommen sie von der geraden Spur ab, viele
geraten sogar ins Schlingern.

Auch was auf der Straf3e um sie herum
gerade geschieht, konnen sie kognitiv nicht
verarbeiten, weshalb ihnen dierichtigen
Schlussfolgerungen fiir ihr eigenes Ver-
kehrsverhalten fehlen

Zur Sicherheit beim Radfahren gehért auch
der passive Schutz, hierinsbesondere der
Fahrradhelm. Bei der Radfahrausbildung
ist er Pflicht, doch was machen Kinder, die

keinen Helm haben? Eltern in sozialen
Brennpunkten oder aus Krisenldndern
migrierte Erwachsene haben wenig Geld
zur Verfiigung, um ihren Kindern einen
Helm zu kaufen.

Sicher sein - mit Partnern,
die zueinander passen

Das Sponsoring von MARTENS & PRAHL
setzt das Unternehmensmotto, Sicher sein”
an duflerst sinnvoller Stelle um und
definiert zugleich den Kern der Verkehrs-
wachtarbeit. Die Deutsche Verkehrswacht
gehort zu den dltesten und grofiten Biirgeri-
nitiativen Deutschlands. Seit ihrer Griin-

dung 1924 arbeitet sie fiir mehr Sicherheit
und weniger Unfélle auf unseren Strafien -
heute mit mehrals 60.000 ehrenamtlich
Engagierten. Sie informieren, beraten und
trainieren mit Verkehrsteilnehmern jeden
Alterssicheres Verhalten im Strafienver-
kehr. Die Zielgruppenprogramme der DVW
erreichenrund 2,7 Millionen Menschen
proJahr. Die DVW finanziert ihre Aktionen
und Programme mit Unterstiitzung des
Bundesministeriums fiir Verkehr und
digitale Infrastruktur sowie durch Mitglieds-
beitrdge, Spenden und Sponsoring.




